DICIEMBRE, 2021

ABS /v

Informacidon para una ganaderia méas rentable

Plan Genético Ganador: Beef InFocus y Sexcel
aumentan la rentabilidad en los hatos lecheros

Una nueva investigacion revela la superioridad
de la fertilidad de la genética ABS
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ABS Colombia ofrece una amplia asesoria tecnologica para estructurar
programas estacionales especificos para los productores

[ ecriolo

El mejoramiento genético se basa
en la planificacion. Para hacer via-
bles los calendarios estacionales,
ABS ofrece un paquete completo de
soluciones para ayudar al productor
a tener los mejores resultados en la
temporada de cria. Es el caso de los
ganaderos de Colombia, como Ed-
mond Gutiérrez, que ha conseguido
aumentar su tasa de concepcion en
un 15% y su tasa de natalidad en
torno al 20%.

Gutiérrez tiene dos fincas ganade-
ras, Guata y Esperanza, que cuentan
con los servicios de biotecnologia
de ABS desde hace cuatro afios. En
cuanto a la estructura, hay unas 700
hectareas y 800 cabezas de ganado.
Las propiedades utilizan pajillas de

“La tasa de concepcion ha aumen-
tado un 15%, ahora necesitamos 1,6
pajillas de semen para dejar prefiada
a unavaca y antes necesitabamos 2.
Nuestra tasa de natalidad ha pasado
del 60% a casi el 80%. La asesoria
técnica es excelente. La calidad de
nuestros terneros y el impacto que la
monta estacional ha tenido en nues-
tra dinamica operativa nos ha hecho
mas organizados”, explico Edmond,
que es accionista de la empresa Ga-
nadera Gutiérrez.

toros Angus y Brangus.

“En nuestro caso, recibimos ase-
soria de ABS. El proyecto se basa
en datos edafologicos y climaticos,
de modo que las vacas aptas para
la monta y/o la inseminacion artifi-

‘La calidad de nuedlros
lernenod y el inpacto

que la monta edlacional
ta tenido en nuedlna di-
ndmica operativa nod Aa
fecho mdd, organizadod.

cial queden prefiadas y paran en las
épocas del afio en que la explotacion
ofrece la mejor calidad de forraje y
las mejores condiciones para las
vacas y sus crias”, explica Edmond
Gutiérrez.



cQue ed el aparearmien-
lo edlacional?

La época de cria es un periodo im-
portante para el productor, durante
el cual se utiliza un sistema de apa-
reamiento previamente planificado. Y
la planificacion no acaba ahi, esta la-
bor de control repercute en la fecha
en que naceran los terneros, para
que los partos se produzcan en las
estaciones con las condiciones mas
favorables.

Cuando las decisiones sobre 10
valores estacionales se toman sin te-
ner en cuenta los factores medioam-

bientales y de gestion, el rendimiento
de los futuros animales de granja se
ve comprometido. La naturaleza del
régimen de lluvias, las temperaturas,
la humedad relativa, la velocidad del
viento y la radiacion solar directa
hacen que el ganado esté expuesto
a condiciones climaticas que se co-
rrelacionan con el desarrollo de las
vacas.

Asi, para obtener buenos resulta-
dos, surge la necesidad de planificar
la temporada de cria basandose en
un andlisis técnico y especializa-
do. Este servicio desarrollado por
ABS Colombia ha dado resultados
sorprendentes. Los productores ya

estan notando las ganancias por-
centuales gracias a la planificacion
estacional.

El servicio de consultoria tecnoldgi-
ca que ofrece ABS hace uso de la
geoposicion del predio para obtener
datos ambientales satelitales de la
NASA y realizar una interpolacion
con la informacion meteoroldgica de
las centrales del IDEAM de Colom-
bia. Como parametro, toma las ci-
fras de las estaciones climaticas de
los dltimos 20 afos. De este modo,
el trabajo de ABS abarca todas las
areas fundamentales para la cons-
truccion de un calendario estacional
estructurado.

“Con toda esta informacion comen-
zamos un analisis y una evaluacion
climatica y medioambiental, donde
podemos estimar cuales son los
meses en los que tenemos mas y
menos precipitaciones y los meses
en los que tenemos las temperatu-
ras maximas mas altas y mas bajas.
También estimamos cuéles son los
meses con la mejor radiacion, y las
horas mensuales promedio de dicha
radiacion mas favorable para los ani-
males y también decimos cuales son
los meses con la mejor velocidad del
viento, etc.”, explico el representan-
te del equipo de Servicios Técnicos
de ABS, Ricardo Camacho. Después,
los datos ambientales se cruzan con
la informacion de los animales, como
su comportamiento reproductivo.

Por ultimo, el cliente recibe un una
programacion completa de las esta-
ciones ideales para las proyecciones
de apareamiento, parto y destete. Se
crea el programa de apareamiento
estacional, rico en contenido que, in-
clusive, basa el andlisis en las carac-
teristicas del rebafio. “ES una gran
herramienta para hacer una evalua-
cion genética de los animales que se
estan criando durante la misma tem-
porada y mejorarlos”, dice.

Ricardo también aclara que los
clientes estan muy satisfechos e im-
presionados con los resultados ob-
tenidos mediante el asesoramiento
estacional de ABS. “No se trata sim-
plemente de ir una vez a la finca y

- & Petai u".
n")?.@‘;*y ?‘S‘f'(‘n

establecer el disefio de apareamien-
to estacional, para no volver nunca
mas. Este seguimiento se realiza a
lo largo de 3 afios, que es el tiempo
estimado para que el apareamiento
estacional esté totalmente organi-
zado y establecido. Durante los tres
afos visitamos al productor cada
tres o cuatro meses y analizamos di-
versos factores como: qué hembras
entran en servicio y cudles ya han
salido, como fueron los resultados
de cada una de las temporadas de
apareamiento, cuales fueron los por-
centajes de prefez y si se utilizaron
los protocolos”.

El experto sefala que afno tras ano
se realizan cdlculos de natalidad,
creando estrategias para aumentar-

los. En Colombia, los técnicos sefia-
lan que hay porcentajes que varian
mucho: en algunas zonas del pais
hay tasas de natalidad por debajo
del 50%, donde ABS trabaja para
aumentarlas en un 15%. Hay otras
zonas del pais donde las tasas pue-
den ser mas altas, por encima del
65%, por lo que los aumentos se-
ran menores, entre el 7% y el 12%.
También hay ejemplos de tasas de
natalidad del 82%, en las que se es-
pera un efecto menor, que las eleve
al 87-90%.



IMPORTACION,
EXPANSION FISICA Y
MAS CONECTIVIDAD:

ABS CIERRA 2021 CON
SALDO POSITIVO

El'ano 2021 fue un gran afo para ABS América Latina, que registro
crecimiento en humerosas dareas

La..demanda de soluciones
para la mejora genética esta
creciendo. Los criadores apun-
tan, cada dia mas, aimpulsar la
produccion de-animales supe-
riores, ya sea para leche o para
carne. En linea con este propo-
sito, ABS trabajo’en 2021 para
generarcifras positivas para los

Este ano, ABS celebré ocho
décadas de existencia, ofre-
ciendo soluciones biotecnolo-
gicas para la mejora genética.
Una historia marcada por nu-
merosos logros que culmina-
ron-en un portafolio completo
de tecnologias. Presente en 70
paises, la empresa atiende a

En Chile destaca la amplia-
cion de la estructura fisicay de
servicio, con la apertura del pri-
mer laboratorio comercial de
Fertilizacién In Vitro en-Chile
y posteriormente la oferta de
la linea de embriones NEO. El
laboratorio fue'inaugurado en
Osorno, y atiende al mercado
de reproduccion tecnologica,
que tiene una gran demanda.
La linea ABS NEO, un produc-
to exclusivo de’ABS, hasta en-
tonces solo vendido en Brasil y
México.

ganaderos y, en consecuencia,
para el consumidor final.

El Cerente GCeneral de ABS
América Latina, Ricardo Cam-
pos, aclara que, a través de
una gestion estructurada, la
empresa se ha distinguido en
la ganaderia. “jTerminamos el

mas de 70 mil productores de
leche y carne en todo el mun-
do.

En América Latina, el tra-
bajo llega a diferentes paises,
con diferentes necesidades,
culturas y climas. El éxito pasa
por la democratizacion del ser-

afo 20211 No estuvo libre de
desafios, pero también tuvi-
mos grandes oportunidades, a
través del talento, compromi-
soy responsabilidad del equipo
de ABS en América Latina, tu-
vimos éxito y buenos resulta-
dos.”

vicio, que se adapta a la espe-
cificidad de cada cliente, lo que
hizo de 2021 un afo lleno de
objetivos cumplidos. En sincro-
nia con el mercado, el fortaleci-
miento de la genética se llevd a
cabo en todos los paises en los
que participa ABS.




En Brasil, se batieron dos
récords histéricos de impor-
tacion de genética. En abril,
ABS importd 218.000 unida-
des de semen de Estados Uni-
dos, mientras que a finales de
agosto se alcanzé el record de
285.050 dosis de semen impor-
tado. De un registro a otro se
generd un aumento de mas de
30% en las dosis.

Colombia fue otro pais que
invirtié fuertemente en impor-
taciones, en este caso de pro-
ductos brasileros. Crecié la de-
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Ademas, Brasil aumento
sus unidades y abri6 dos labo-
ratorios de embriones, en el
estado de Mato Grosso. Las
nuevas instalaciones en Cuiaba
y Sinop seran las encargadas de
producir 55.000 embriones en
el primer afo; la prevision es un
crecimiento del 10% anual.

manda en tierras colombianas
de semen y embriones de ABS
Brasil. La expectativa es que
Brasil crezca el nivel de expor-

Otro logro brasilero fue el
lanzamiento de Super Dose, en
abril, un nuevo producto espe-
cialmente disefiado como una
solucién completa para.hatos
de carne destinados al cruce in-
dustrial. Super Dose es la unién
de tres productos ABS en uno:
Fertility Plus, NuEra Genetics y
ABS XBlack.

tacionesy que supere a Estados
Unidos, convirtiéndose en el
principal proveedor de genética
para Colombia.

A fines de 2020 e inicios de
2021, ABS Uruguay dio un paso
importante hacia la cadena
productiva de la‘carne, que se
reflejo en los meses siguientes.
El pais/comenzd a comerciali-
zar los primeros terneros naci-

BEEF

IN

Una de las herramientas fun-
damentales para la demo-
cratizacion del. mejoramiento
genético’es Internet. Siempre
enfocado en la globalizacion,
ABS aposté aun mas por las ac-
ciones\digitales, desde retrans-
misiones en directo para pre-
sentacién y venta de productos
hasta el desarrollo de una apli-
cacion/para el productor.

Entre'los innumerables y va-
liosos lives, podemos mencio-

dos con genética Beef InFocus.
Los resultados iniciales ya eran
muy satisfactorios, los prime-
ros animales de esta genética
alcanzaron los 209 kg, cuando
se estimé una media de 170 kg.
En Uruguay, el destino de estos

FOCU

nar el evento entre ABS Amé-
rica Latina’y la Asociacién de
Ganaderos Angus y Brangus de
Colombia (AsoAngusBrangus)
en julio. Se realizd una confe-
rencia en linea para presentar
las ultimas noticias sobre el
uso de la genética Beef on dairy
y su potencial para los produc-
tores de leche.

De esta forma, ABS trabaja
con un equipo especializado
en diferentes areas, desde las

terneros estaba garantizado
por la alianza con Berrutti Uni-
ted Breeders & Packers, que se
encargo de la adquisicion de
estos animales.

etapas de estudio para el de-
sarrollo de nuevas tecnologias
hasta los canales de comuni-
cacion, para llegar a todos los
clientes y potenciales clientes.
La expectativa para el 2022 es
continuar fortaleciendo la ex-
pansion de la red de servicios,
llevando soluciones de mejora-
miento genético a mas produc-
tores y contribuyendo a la pro-
duccion sustentable de leche y
carne.
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ANTECEDENTES
CORPORATIVOS

Haridpe

Gerente Negocios Especiales & Comercial
en ABS Uruguay

Mas de 30 afios de
experiencia en ventas, servicios y productos.

Generacion y
activacion de socios y cuentas nuevas que posteriormente
se convertirian en cuentas clave de ABS en Uruguay. Mas
recientemente, ha estado trabajando para consolidar Beef
InFocus en el pais.

Para Pablo Harispe, el actual Gerente Negocios Espe-
ciales & Comercial en ABS Uruguay, la ganaderia y la
genética son mas que su vida profesional. El contacto
con el campo comenzo en la infancia y 1a pasion por el
sector ya se vislumbraba desde temprana edad.

“Mi primera gran escuela fue la familiar, donde desde
pequefo vivi la pasion por la cabafa de vacas Holstein
registradas. Después de mis estudios secundarios, tra-
bajé como vendedor de productos para varias empresas
del sector, entre ellas ABS. Desde entonces, la empre-
sa me ha ofrecido capacitaciones en ventas, Servicios y
productos. Asi diria que toda mi capacitacion profesional
me |a brindd ABS”, comenta.

Mas de 30 arios después, ABS sigue siendo una parte
esencial de la vida diaria de Pablo. “Durante todo este
tiempo me desarrollé como comercial, ademas de haber
sumado ya 25 afios como Evaluador de GMS y participar
en el gerenciamento de varias otras areas y proyectos”,
dice el gerente.

Por ejemplo, Pablo participa continuamente en |a aso-
ciacion de ABS con Conaprole & Prolesa, la principal
industria lactea de Uruguay. También fue quien firmo el
convenio con Frigorifico Las Piedras, llevando genética
probada, trazada y certificada a productores rurales.
Ademds, Pablo también tiene contacto directo con cuen-
tas clave como Olam & Estancias del Lago y fue respon-

sable del acuerdo con Berrutti Breeders & Packers, un
proyecto de suma importancia para la consolidacion de
Beef InFocus en el pais.

“Hoy estamos celebrando nuevas asociaciones con
OBT, generando terneros con genética de valor ABS”,
revela. El trabajo de campo es diario y no hay pausas, y
esta es una de las pasiones del gerente.

“Mi rutina es muy diversa, ya que siempre estoy bus-
cando nuevas oportunidades. Me gusta madrugar y ha-
cer que cada dia sea Unico y especial, aprovechando
siempre lo mas preciado que tenemos: el tiempo”, dice.
La filosofia integral de trabajo y ética de Pablo ha mar-
cado la diferencia en el contacto con los clientes y socios
de ABS.

“Hoy mas que nunca contamos con un equipo suma-
mente preparado en la region del Cono Sur, y tenemos
la oportunidad de implementar nuevas ideas que contri-
buyan a ofrecer soluciones de alto valor para los produc-
tores uruguayos y latinoamericanos. ABS es la empresa
en el sector que aporta mas tranquilidad al cliente, gra-
cias a planes genéticos eficientes y sostenibles”, pre-
sume.

En su dia a dia profesional, Pablo representa los valo-
res que la propia ABS ha defendido en sus operaciones
alrededor del mundo durante 80 afios: “Pasion, compro-
miso, responsabilidad y lealtad hacia la empresa, cole-
gas y clientes. El desarrollo continuo de ideas e inno-
vaciones propuestas que se adaptan a cada necesidad.
El compromiso de entregar el mejor resultado para el
productor. jEso es ser ABS!”, agrega Pablo.

Finalmente, el gerente analiza el futuro de ABS en
Ameérica Latina, un futuro prometedor lleno de posibili-
dades de crecimiento.

“Las oportunidades son ilimitadas. Estamos en pleno
desarrollo en la produccion de alimentos de proteina ani-
mal con el aporte de nuestro ncleo NuEra y Beef InFo-
cus. Genus y ABS continuaran construyendo un capital
humano que estara en constante desarrollo de herra-
mientas para mejor alimentar el mundo, de manera mas
eficiente y con mayores ingresos para toda la cadena
productiva”, concluye.




NUEVA
ALIANZA

NUEVO PROYECTO DE ABS PREMIA
A LOS PRODUCTORES POR EL USO
DE NUESTRA GENETICA

Con el Circulo de Beneficios ABS Valor de Carne, los clientes que venden animales con
geneética ABS reciben créedito para la compra de nuevas dosis de semen

El aumento de la accesibi-
lidad es uno de los aspectos mas
interesantes de las tecnologias rela-
cionadas con la genética. A medida
que llegan al mercado soluciones
nuevas y mas avanzadas, las herra-
mientas que antes se consideraban
caras para la mayoria de los produc-
tores rurales se vuelven mas accesi-
bles, lo que hace que cada vez mas
establecimientos conozcan y utilicen

los beneficios del progreso genético.

Con esto en mente, ABS
desarrollé una nueva forma de llevar
las ventajas de la genética a los pro-
ductores de carne y de leche en Ar-
gentina. Es el Circulo de Beneficios
ABS Valor Carne, que tiene como
objetivo devolver a los clientes cré-
ditos genéticos a cambio de la venta
de sus animales al Feedlot de Nova-

ra S.A, de Grupo Beltran.

El' Circulo de Beneficios
complementa el exclusivo Indice de
Valor Genético ABS (IVG), un indi-
ce que clasifica productores de cria
y los evaluia en funcion de la calidad
gengética de sus animales, relacio-
nandolo directamente con la propor-
cion de inseminaciones con produc-
tos ABS utilizado sobre el rodeo.

|+ &8
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‘Esta nueva iniciativa de
ABS trae muchas ventajas”, dice la
Gerente de Desarrollo de Producto
de ABS Argentina, Marina Corral.
“Todo el proceso contribuye a me-
jorar la eficiencia de la produccion,
desde la genética superior que se
ofrece al productor, hasta la comer-
cializacion de los animales nacidos,
reduciendo los costos de transaccion
y asegurando un destino para estos
animales, ya sea como resultado del
uso de la genética convencional o
también Beef InFocus, la tecnologia
beef on dairy de ABS”, comenta.

Los productores de leche,
también son parte fundamental de
este acuerdo, el cual se hace exten-
sivo a todos los tambos que utilicen
la tecnologia Beef in Focus, identifi-
cados con caravanas que proporcio-
nan ABS sin cargo, para certificar la
trazabilidad del producto al Grupo
Beltran. Ellos también obtienen una
dosis sin cargo como crédito por

cada animal entregado al grupo.

Para llevar a cabo todo el
proyecto relacionado con la venta
de animales, ABS firm¢ una alianza
estratégica con Novara S.A de Grupo
Beltran. “Es una nueva y disruptiva
forma de hacer negocios, y de esta
manera, premiar al cliente por la ex-
celencia en el uso de las herramien-
tas genéticas proporcionadas por
ABS”, explica Marina.

Peto. ccomo funciona, ef
acuerdo entre AES, ld

produtones y of Gruypo
Bolitndn?

“Es muy sencillo”, aclara la gerente.
“ABS proporcionara el contacto entre
el productor y el comprador, posibili-
tando un acuerdo entre particulares.
Si se confirma la venta, el cliente
de ABS recibe una dosis de semen

como crédito, con el fin de continuar
el proceso de cria de animales mas
eficientemente, volviendo al circulo
cada vez mas solido, con alianzas
mas beneficiosas para todas las par-
tes, tanto productivas como estraté-
gicas”, dice.

Ademas de acortar el tiempo entre la
venta y la compra y tener la posibili-
dad de vender sus animales al Grupo
Beltran, el productor también se be-
neficia automaticamente del uso de
soluciones ABS, que contribuyen al
progreso genetico continuo del ro-
deo. De esta forma, la rentabilidad
se pone en primer plano y todos los
involucrados se benefician. Desde el
uso de las mejores genéticas hasta
la optimizacion de los parametros
productivos, incluyendo un aumento
general de la rentabilidad y una re-
duccion de los costos de comerciai-
lizacion.
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PLAN GENETICO
GANADOR

/Exito de un extremo a olno!

Propiedad chilena intensifica la productividad a través del cruzamiento

Los grandes productores en lati-
noamerica invierten cada vez mas en
el potencial de las tecnologias gené-
ticas y buscan modernizar sus lineas
de produccion. La combinacion entre
tradicion y herramientas innovadoras
genera frutos, potencia resultados y
renueva historias dentro de la gana-
deria. Se trata de casos como el del
Fundo Chahuilco, ubicado en Rio Ne-

con razas sintéticas y tecnologias ABS

gro, en la Provincia de Osorno, Chile.

La propiedad del grupo Engler y
Compafiia es un campo ganade-
ro tradicional, con mas de 50 afios
de experiencia trabajando con el
rubro engordero. Y la produccion
no se limita al ganado de carne. En
los Ultimos 15 afios, el equipo de la
propiedad también ha comenzado a

trabajar con el sector lechero, mos-
trando un desarrollo extremadamen-
te positivo.

Hoy, el rebafio del Fundo Chahuilco
tiene un promedio anual de 2.000
animales — 1.200 vacas lecheras y
su progenie, y en engorda alrededor
de 200 a 300 animales por ano.

Hace poco mas de un afio, en octu-
bre de 2020, el equipo de la propie-
dad invirtio en soluciones genéticas
para aumentar la productividad. Las
herramientas ofrecidas por ABS per-
mitieron optimizar el avance de las
dos cadenas productivas del predio.

“ABS nos ha permitido fortalecer el
desarrollo genético de nuestras va-
cas lecheras, optimizando el uso de
los vientres para, al mismo tiempo,
producir terneros con genética de
carne. La totalidad de inseminacio-
nes, tenemos una distribucion del
70% en leche y 30% en carne. En
la leche, estamos usando semen
convencional para el de las vacas en
ordefa, sexado (Sexcel) para las va-
quillas que entraran a produccion de
leche. El resto de las vacas, 30%, se
insemina con semen Beef InFocus”,
comenta Felipe Bugueno, Gerente de
Operaciones del Fundo Chahuilco.

La genética Beef InFocus abrio las
puertas del Fundo Chahuilco al cru-
zamiento con razas sintéticas ter-
minales. Segun Felipe, con los ani-
males terminales, el equipo dio un
nuevo enfoque al engorde, gestio-
nandolo como un negocio completa-
mente independiente de la lecheria.
“Hemos destetado casi la totalidad
de terneros a los 70 dias y con ga-
nancias de peso bastante competiti-
vas”, apunta.

Segun Camila Mendoza Toledo,
Gerente de Producto Carne Cono Sur
de ABS, los beneficios en el caso del

excel

TFOCUS

Fundo Chahuilco son muchos. “En la
parte lechera, se ven beneficiados
por facilidad de parto, disminucion
en los dias de gestacion, ayudando a
ingresar antes a la vaca a la ordefia,
terneros y terneras con buena sobre-
vivencia y calidad. Pudiéndolos ven-
der a corta edad una vez calostrados,
asi se descongestionan ternereras y
se les da un cuidado mucho mas
apropiado a las terneras que seran la
generacion de recambio”, dice.

La gerente también sefala que se
presentan varias ventajas en la pro-
duccion de camne. “Tienen mayores
ganancias, en menos dias y por su-
puesto, otorgando una calidad de
carne extraordinaria”, dice.

Camila explica que la gestion de las
tecnologias genéticas en la propie-
dad se realiza a través de una amplia
asesoria de los servicios técnicos y
genéticos, aliada a los objetivos del
equipo. “Con sus tasas, se evalua la
necesidad de vaquillas de reemplazo

por temporada y ademas, se analiza
cuales son los mejores animales que
se tienen en su rebano, todo esto
por medio de un ranking que se hace
con base a un indice costumizado
para cada cliente, donde se conside-
ran multiples factores”.

De acuerdo con la gerente, una vez
trazado el objetivo, se va constante-
mente evaluando y acompafando la
produccion. “Sabemos que todo es
muy dindmico y se requiere ir mi-
diendo si se estan cumpliendo las
metas de inseminacion por semana,
hembras disponibles, hembras pre-
fladas”, comenta.

A los ojos de Felipe, este apoyo
juega un papel fundamental en el
éxito de la alianza y enriquece la pro-
ductividad del Fundo Chahuilco. “El
servicio es muy bueno. No sdlo estan
muy presentes durante el encaste,
sino que nos acompanan todo el afo
con asesorias y capacitaciones aso-
ciadas a todo lo que tiene que



ver con la reproduccion del ganado.
Siempre con muy buena disposicion
y cordialidad”, dice.

El gerente de operaciones tam-
bién reflexiona sobre la importancia
de invertir en genética y tecnologia.
Segun él, el trabajo con ABS ha con-
solidado el éxito de una marca que,
incluso después de cinco décadas,
sigue buscando alternativas para in-
novar.

“En primer lugar, es gratificante po-
der avanzar en el desarrollo genético
mas rapido de lo normal. Ademas,
el desarrollo de tecnologias como
Sexcel nos permite liberar vientres
de lecheria para utilizar otros tipos
de semen, como el Beef InFocus, el
que a su vez nos permite disponer de

un animal con caracteristicas que se
adaptan muy bien a nuestro negocio
de engorda”, dice.

Wo aoto esldn muy phe-
dented durante el encadle,

dino que nod acomparian
lodo el afio con adedoniad

y capacilacioned asocia-

dad a lodo lo que lerne
que ver con la hephoduc-
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Para Camila Mendoza Toledo, las
perspectivas de futuro de la propie-
dad son prometedoras. Esto se debe
no solo al éxito de las tecnologias

ABS, sino también a la gestion efi-
ciente del rebafio y al compromiso
del equipo de el predio de hacer el
mejor trabajo posible.

“Creo que ellos estan encarando un
gran desafio, siendo muy profesio-
nales en el campo, capacitando a su
personal, teniendo un muy buen tra-
to, con altos estandares de bienes-
tar animales, incorporando genética
y cada vez siendo mas precisos en
sus decisiones, y lo mas importan-
te es siguiendolas y evaluandolas.
Sin dudas, estan haciendo muchos
esfuerzos para poder demostrar su
eficiencia genética y eficiencia en la
forma de trabajar. Es un campo ideal
para poder aplicar nuevas tecnolo-
gias como Sexcel y BIF”, concluye.

e

¢ Quiere saber mas sobre el Plan Genético
Ganador de ABS? Haga clic aqui y vea el video.

EMBRIONES

ABS ABRE
TRES NUEVOS
LABORATORIOS EN
AMERICA LATINA

Los nuevos laboratorios tienen como objetivo acelerar la mejora genética y ofrecer la mejor
tecnologia a los clientes

La tecnologia de transferencia de
embriones es la cara de una gana-
deria moderna. Con ganancias ge-
néticas aceleradas y cada vez mas
accesibles (incluso para pequerios
productores), es una herramienta
muy util para cualquier ganadero
que busque incrementar el progreso
genético de su rebario.

Para expandir el mejoramiento ge-
nético y fortalecer la implementacion
de una ganaderia mas moderna en
América Latina, ABS aumento sus
instalaciones y productos durante el
segundo semestre de 2021.
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https://www.youtube.com/watch?v=3CAc5ofsthM

Se instalaron y abrieron nuevos la-
boratorios de embriones en Brasil y
Chile. Ademas, Chile también inau-
gur6 la linea de embriones ABS NEO.

Los productores chilenos ahora tie-
nen acceso a la eficiencia y moderni-
dad del primer laboratorio comercial
de fertilizacion in vitro (FIV) del pais.
El establecimiento esta ubicado en
Osorno. La instalacion de la unidad
se habia planificado durante un poco
mas de dos afnos.

Segun Rodrigo Untura, gerente de
Cuentas Estratégicas Globales de
ABS, la inversion posibilita un mayor
crecimiento del sector. “El proce-
so abre muchas oportunidades de
negocio, como la venta de genética
a través de ABS NEO, la busqueda
de los mejores toros sexados o con-
vencionales, un banco de embriones
congelados que se pueden utilizar en
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el mejor momento, ademas del con-
siderable aumento de la produccion.
y la calidad de la leche y la carne del
pais.”

Para Juan Esteban Sorromostro,
responsable de la region Cono Sur,
que incluye Argentina, Chile y Uru-
guay, el lanzamiento del laboratorio
fue una gran noticia para toda la re-
gion. “A través de nuestra platafor-
ma de embriones, los productores
chilenos podran aumentar significa-
tivamente la velocidad del progreso
geneético. Obtener un mayor avance
genético en cada intervalo genera-
cional significa que los productores
también aumentaran la rentabilidad
de sus rebafios”, comenta.

El agente comercial de la region
sur de Chile, Victor Avila, explic
que el laboratorio ayuda a obtener
animales superiores. “Para la indus-

tria lactea, esperamos un impacto
positivo al acelerar la seleccion de
animales con excelentes solidos y
beta-caseina A2A2. En el caso de la
carne, debemos tener rebarios con
mayores ganancias de peso, eficien-
cia alimenticia y calidad de carne y
carcaza’, evalla.

Con la instalacion del laboratorio de
FIV, Chile también amplié su catalo-
go de productos, que ahora incluye
la linea de embriones ABS NEO. El
producto es una solucion exclusiva
de ABS Global, que anteriormente
solo estaba disponible en Brasil y
México.

La tecnologia consiste en desarro-
llar embriones con la mejor genética
materna (donante) y paterna (toro),
con el fin de obtener una evolucion
genética completa y acelerada,
avanzando hasta cuatro generacio-

‘Obtener un mayor avance ge-
nético en caa’az‘/zlefa/afoge/w—
ractonal sigrifica que lod pro-
duclored (...) aumentandn la
nentabilidad de dud hebariod.”

JUAN ESTEBAN
SORROMOSTRO
Gerente - ABS Cono Sur

nes en una sola. ABS NEO trabaja
con un enfoque en los diferentes sis-
temas de produccion en Chile, tanto
en pastoreo, robdtico, y en sistemas
de manejo intensivo.

La expectativa es ampliar aun mas
esta posibilidad. Segun Rodrigo Un-
tura, el objetivo es llevar ABS NEO

a mas paises. “Estamos en proceso
de legalizar el laboratorio de FIV para
poder exportar. Esto sucedera pron-
to y Chile podra exportar no solo a
los paises vecinos, sino también a
Asia. Por ejemplo, China es un clien-
te fuerte para Chile”, revelo.

ABS

Conozca mas sobre la llegada de ABS Neo a
Chile en este video especial. jHaga clic aqui!
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https://www.youtube.com/watch?v=BKOqKJFE0bo

SEXCEL

excel en Colombia

Dos propiedades colombianas ya perciben los buenos resultados con el uso de
Sexcel para la expansion del hato

Cada vez mas productores en
América Latina toman decisiones de
produccion basadas en la precision
que permite la biotecnologia actual.
Hoy en dia, los avances cientificos
permiten aprovechar al maximo el
potencial de la inseminacion artificial
en el ganado. Los criadores logran, a
través de herramientas genéticas, ir
mucho mas alla de las probabilida-
des bioldgicas, asegurando el éxito
de sus rebanos.

El semen sexado de ABS, Sexcel,
es la alternativa ideal para crear pre-
feces, ya que proporciona una alta
probabilidad de hembras, alcanzan-
do una tasa relativa de concepcion
del 90% en comparacion con el se-
men convencional. En Colombia, una
historia de éxito representa la satis-
faccion de los clientes de ABS con la
tecnologia.

Las propiedades Hacienda La Isla y
Hacienda El Recodo, ubicadas en Si-
mijaca, en el departamento de Cun-
dinamarca, utilizan la genética ABS
desde hace mas de diez afios.

—

El equipo trabaja con la produccion
lechera y cria hembras Holstein. Ac-
tualmente, el rebafio total tiene 1250
animales holandeses.

En 2019, el productor y veterinario
que asiste estas fincas, Juan Ca-
milo Camacho, conocid la genética
sexada de ABS y planifico su imple-
mentacion en la produccion de las
propiedades. Segun él, la inversion
se facilito debido a la comprension
de los beneficios de Sexcel. “Empe-
cé a entender que es la Unica forma
de crecer el nimero de animales en
el hato, siempre y cuando se haga
bien”, sefala.

Hoy, con tan solo tres afios de uso
de la tecnologia, el ganadero celebra
los buenos resultados que promueve
la herramienta y ve una sélida evo-
lucion en el rebafo en las fincas en
cuanto a consistencia genética. “Son
muy buenos toros, que permiten el
mejoramiento genético que busco”,
comenta.

Segun Juan, Sexcel ayuda al equi-
po de las haciendas a resolver pro-
blemas especificos, aprovechar los
niveles de produccion y utilizar las
mejores hembras del rebafio para
reemplazarlas. “El semen sexado
nos ayuda a poder obtener el nu-
mero de crias hembras que necesito
para generar mayor presion en el
hato, teniendo recambio. Al generar
esta presion, logramos descartar va-
cas que no son rentables tanto a ni-
vel productivo, como reproductivo”,

dice.

Los animales creados a traves de
Sexcel aun no estan en produccion
en las fincas La Isla y El Recodo. Sin
embargo, Juan Camilo sefala que
ya se puede ver que las caracteris-
ticas de los animales ya marcan la
diferencia, especialmente en lo que
respecta a los nacimientos. “Me he
dado cuenta que las crias son mu-
cho mas pequefias. Esto sirve para
novillas, pues la incidencia de disto-
cia disminuye muchisimo”, explica.

Aunque los resultados obtenidos
hasta ahora en las haciendas con el
uso de Sexcel ya sean buenos, las
perspectivas son aun mejores para
el futuro del rebano.

Combinado con la impresionante
gestion veterinaria del equipo en las
haciendas La Isla y EI Recodo, las
soluciones geneticas y la asistencia
técnica especializada de ABS con-
tribuyen a una produccion cada vez
mas prometedora.



FERTILIDAD

Edludio de car
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Una encuesta realizada en cinco establos mexicanos muestra resultados de fertilidad por
encima del promedio gracias al uso de la genética sexada y tecnologia beef on dairy de ABS
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Cuando se trata de genética, la fer-
tilidad es uno de los aspectos mas
importantes. Cuanto mayor sea la
fertilidad, es mas probable que los
rasgos deseados pasen de una ge-
neracion a la siguiente, lo que garan-
tiza el retorno de la inversion y maxi-
miza la productividad del rebano.

En México, ABS realizd un estudio
para comparar los resultados de
fertilidad de diferentes tecnologias,
tomando como referencia la ferti-
lidad del semen convencional de la
empresa. Los resultados no mien-
ten: los productos ABS proporcionan
la fertilidad que el productor necesita
para garantizar buenas ganancias y
el progreso genético mas eficiente.

La investigacion se llevo a cabo en
cinco propiedades (designadas como
A, B, C, Dy E) que siguen diferentes
planes genéticos. Los estudios com-

pararon la fertilidad tras insemina-
ciones con semen convencional, ge-
nética sexada Sexcel y Beef InFocus,
la solucion ABS exclusiva para uso
en rebanos lecheros, con la que se
obtienen animales con genética de
carne, aumentando la rentabilidad
de la cadena productiva.

Las hembras inseminadas se orga-
nizaron segun la edad, resultando en
dos grupos: vacas adultas y vaqui-
llas. Ademas, los animales también
se dividieron segun la lactancia: las
hembras que estaban en su primera
lactancia componian un grupo; las
que estaban en la segunda lactan-
cia componian otra y, finalmente,
el resto se agrupaba en una tercera
categoria.

Para vacas adultas, |a fertilidad de
la genética sexada oscil entre 36%
y 43%, con un promedio entre gru-
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pos de 40%. Las inseminaciones
con Beef InFocus dieron como
resultado una fertilidad entre 31%
y 44%, con un promedio de 36%.
Cabe destacar que en este segundo
caso, el producto se utiliza en anima-
les con mas lactancias y servicios,
por eso el porcentaje es menor que
el de Sexcel.

En relacion a las vaquillas, solo se
realizaron inseminaciones con Sse-
men convencional y Sexcel. Mientras
que la fertilidad con semen con-
vencional estuvo entre el 43% y el
61% (con un promedio de 56%),
Sexcel obtuvo resultados entre el
48% y el 58%, con una media del
55%, solo un punto de diferencia con
respecto a la genética convencional.
Asi, se puede notar que el uso de
Sexcel en los primeros servicios ga-
rantiza una buena fertilidad.

%
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Lo que esto nos muestra es que las
tecnologias ABS ofrecen una fertili-
dad comparable a la del semen con-
vencional, aumentando la rentabili-
dad para el productor y asegurando
resultados positivos para el rebafio.

“En los cinco casos, los producto-
res estuvieron muy satisfechos con
los resultados de fertilidad de Sexcel
y Beef InFocus vy, actualmente, los
rebarios B, C, D y E usan Sexcel para
obtener el reemplazo a partir de las
mejores hembras del establo. Los
animales restantes, de menor valor
genético, son inseminados con Beef
InFocus”, explico el representante de
Servicios Técnicos de ABS Meéxico,
Luis Alonso Ruiz.

Respecto a las estrategias adopta-
das en cada finca, Luis Alonso expli-
¢ que la finca A segmenta el rebafio
utilizando el CPH, a través del GMS
2.0, el programa de apareamiento
ABS. El establo usa Sexcel en vaqui-
llas virgenes y en el 20% superior

necesarios. Todo el hato restante
utiliza Beef InFocus, ya que también
crian, desarrollan y engordan estos
animales con excelentes resultados
de ganancia de peso, conversion ali-
menticia y calidad de la carcaza.

La finca B actualmente segmenta
los animales segun el numero de
lactancias, utilizando Sexcel en va-
quillas virgenes, vacas de 1ra lactan-
cia (primeras tres porciones y luego
Beef InFocus), dos vacas lactantes
(primeras dos porciones y luego Beef
InFocus) y vacas de 3 0 mas lactan-
cias 100% Beef InFocus.

Gazi Issa de Lara, propietario de
Granja Palestina SA, nombrada
como propiedad B en el estudio, ex-
plica que es cliente de ABS desde
hace 25 afos y esta contento con los
resultados obtenidos a travées de las
soluciones. Granja Palestina SA esta
ubicada en la ciudad de Francisco
|. Madero, estado de Coahuila. Ac-
tualmente, tiene alrededor de 5 mil

de sus vacas productoras, semen | ||, ; R e T animales.

convencional entre 79-31% y Beef || |0} = ' TRl IRER] st sHas u.g:“. _ .

INFocus 3l 30% o menos. Es laes- ol eem oo e R T 1 S S Utilizo Sexcel y Beef InFocus, junto
- ol i el ) con el Programa GMS y me gusta la

trategia denominada por ABS como
Plan Genético Ganador.

La finca B estaba utilizando Sexcel
en vaquillas virgenes y vacas de pri-
mera lactancia y segunda lactancia
en los dos primeros servicios pero
debido a los excelentes resultados
con Sexcel, actualmente selecciona
a través del CPH los mejores ani-
males para producir sus reemplazos
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fertilidad que he obtenido. Me gus-
ta mucho el mejoramiento genético,
con el uso de GMS y Beef InFocus,
para obtener una mayor ganancia
economica, ya que todos los anima-
les generan un valor econdmico im-
portante”, dijo Gazi.

En los rebafos C, D y E, la estra-
tegia es utilizar Sexcel en vaquillas

virgenes. En vacas de produccion se
utiliza Sexcel en el primer servicio,
en servicios posteriores se utiliza se-
men convencional y Beef InFocus.

Segun el estudio, es posible con-
cluir que Sexcel tiene una excelente
tasa de concepcion (TC) en el ler
servicio en relacion a la fertilidad
general (que incluye semen conven-
cional y semen de carne), asi como
en otros servicios, con un promedio
de 40%, independientemente del
numero de lactancias.

Beef InFocus también demuestra
un gran rendimiento, por encima de
la media general, ya que alrededor
del 50% se utiliza en vacas con 3 0
mas lactancias. Sexcel mostro ex-
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celentes resultados en comparacion
con el uso de semen convencional.

Luiz Alonso agreg6 que los produc-
tores ya pueden ver los beneficios de
las soluciones ABS. “Descartaron el
uso de semen convencional, ya que
estan engordando a los animales na-
cidos en su rebaro y ya han evaluado
las diferencias en ganancia de peso,
rendimiento y calidad de la carcaza
de los animales cruzados, resultan-
tes de Beef InFocus, en comparacion
con animales con genética Holstein.
Por lo tanto, diversificaron sus fuen-
tes de ingresos, sumando la pro-
duccion de carne a sus empresas’,
concluye.
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ARTICULO
TECNICO

Como mejorar el rodeo de leche a través de la produccion de carne de calidad

Marina Corral

Economia V4 phocedod
productived. como  ade-
qurat, nuedlna rentabil-
dad en el liempo

En las economias de mercado, to-
dos estamos a merced de parame-
tros que exceden a nuestro manejo,
es por eso que en muchas oportu-
nidades quedamos inmersos en un
universo sin distincion (oferta) que
no puede individualizar ni clasificar
productivamente a todos los actores
involucrados (mejores 0 peores pro-
ductores). De esta manera, nuestros
productos finales quedan estandari-
zados, unificados, y condenados a
ser un commodity, hecho que mu-
chas veces desalienta la excelencia
productiva, si no vemos al final del
camino una oportunidad de dife-
renciacion, de premio, para generar

productos premium.

Si bien es historico el intentar in-
dependizarnos y tener nuestra pro-
pia identidad frente a esta situacion,
sabemos que muchas veces la ex-
pectativa de que suceda queda trun-
cada y todas las negociaciones nos
envuelven en un gran grupo donde
somos parte de un “todo” en el que
no se distingue, quién tuvo mejor
performance productiva, sea cual
sea nuestra especialidad.

Es por eso, que la posibilidad de
posicionarnos con indicadores me-
jorados en la oferta, da una cintura
para la negociacion, que antes no
existia.

Ser protagonistas de los cambios,
de lo que esperamos durante mucho
tiempo que suceda, hoy es una rea-
lidad.

Gustavo Sueldo

ABS, a través de la investigacion
y la mejora sistematica en lo que a
genética respecta, ha seleccionado
productos probados para dar herra-
mientas ciertas a nuestros clientes,
fundamentalmente en la toma de
decisiones.

cQue producir Yy como
hacerlo?

La estrategia productiva de Sexcel
+ BIF (Beef InFocus) para la mejora
en eficiencia y rentabilidad dentro
de los tambos es uno de los enfo-
ques en los que mas se ha trabajado
en los Ultimos tiempos. En el exte-
rior(Europa, USA, etc) desde hace
mucho tiempo, asi como también en
productores de Argentina que ya han
probado como pueden comenzar a
obtener mayores beneficios.

oV en qué consiste?

En primer lugar, la posibilidad de
generar una mejora en la genética
contundente y demdstrable, que es
el corazon productivo del tambo,
clasificando las mejores hembras
para asegurar la reposicion, median-
te auditorias llevadas a cabo por el
departamento de Servicios Técnicos,
donde se trabaja puntualmente so-
bre cada establecimiento, segun la
necesidad individual.

Y en segunda instancia, este pro-
ceso deja al descubierto cuales son
las vacas “problema” en nuestra po-
blacion, o las que no son deseables
para perdurar genéticamente en el
rodeo.

Es alli donde inicia este camino,
convirtiendo una aparente debilidad,
en una “fortaleza” productiva.

La posibilidad de inseminar esos
animales con semen de carne pro-
bado especialmente sobre vacas de
tambo, con todas las caracteristi-
cas tanto de performance carnicero
(crecimiento, eficiencia alimenticia y
calidad de canal) asi como también
de facilidad de parto, menores dias
de gestacion, menor porcentaje de
mortinatos y mayor fertilidad.

Experiencia en AW-
na - Vision 360° y

bio deﬂa/zadzg/m,o/w-

auclivod

Gracias a la vision de los produc-
tores locales, hemos podido replicar
este suceso en nuestro territorio,
mas precisamente en la provincia de
Cordoba, donde se encuentra mas
avanzado llegando hasta la instancia
final.

Si bien hay varios establecimientos
que se iniciaron en este camino, en
Buenos Aires, y Santa Fé, ademas
de Cordoba, hemos podido conse-
guir cerrar todo el circuito productivo
desde la mejora en genética de tam-
bo, produccion de terneros de carne,
relacion con los engordadores, lle-
gando hasta el frigorifico, para me-
dir todos los parametros de interés
economico-productivos.

Esto sucedié con la Médica Veteri-
naria Adriana Garione, y su equipo de
trabajo, en la localidad de Dalmacio
Vélez Sarsfield, en el establecimiento
Ea Chacras Oro Blanco.

Como en todos los casos, un im-
pulso en la mejora productiva y un
incremento de la rentabilidad son
factores que todo el tiempo nos tie-

nen en vilo.

El poder configurar los sistemas
para que den paso a producciones
sostenibles y predictibles dentro de
esta economia tan fluctuante, es un
desafio que todos tenemos en nues-
tro horizonte. Tener la posibilidad de
diversificar los riesgos, conduce a
nuestro sistema a un estado susten-
table que se va independizando de
algunos factores externos, que tarde
0 temprano inciden dentro de nues-
tro tambo.

En el establecimiento Ea Chacras
Oro Blanco, han llevado todo el pro-
ceso adelante, desde la insemina-
cion y resultados en los nacimientos
de terneros Beef InFocus, hasta la
venta al engordador (Feedlot “Don
Sebastian” del Grupo Beltran) y los
diferenciales en los margenes eco-
nomicos que son esperados cuando
estamos frente a una innovacion
productiva de este tipo.

Los resultados obtenidos son varios
y todos muy interesantes, tanto en la
rusticidad y precocidad de los terne-
ros nacidos, como asi también en las
ganancias de peso en la cria y rendi-
mientos a faena, que se midieron, en
comparacion a los terneros Holando.



Un tema a tener en consideracion,
y que pudimos observar fue que la
excelente crianza que recibieron en
estaca fue uno de los fundamentos
para que expresen todo su potencial
genético en el periodo de engorde en
el Feedlot (ver abajo analisis de en-
gorde y faena).

En Ea Chacras Oro Blanco, también
se llevo adelante parte de la recria,
hasta un peso medio del lote de 240
kg, que coincide con una edad pro-
medio de 7,5 meses.

Periodo de encierre

Durante el tiempo que duro el en-
cierre, los animales incrementaron
su peso de 240 kg promedio a 372
kg las hembras y 413 los machos,
en un periodo de 3,9 meses.

Vemos entonces, que el tiempo de
terminacion de un animal BIF es de
aproximadamente 12 meses.

El andlisis de los tiempos de encie-
rre y la faena, seran detallados en
un anexo aparte, para poder dimen-
sionar, no solamente la calidad del
producto (ternero Beef InFocus) sino
también la performance diferencial
observada.

Ciertamente en el tambo la produc-
cion central es la leche, pero por de-
fecto o por leyes naturales, existe el
nacimiento de machos, con lo cual,
somos todos los tamberos, de algu-
na forma, productores de carne.

;Pero qué sucede si ese producto
no deseable, en lugar de generar una
complicacion, o encierres largos y de
baja eficiencia, nos da la posibilidad
de poder articularnos con la cadena
de la carne? ;Sumar otro activo a
nuestro balance, solo por un analisis
diferencial y una toma de decision?

Hacernos eficientes de una manera
que no esperabamos, intervenir con
manejo solamente y generarnos mas
dividendos, es la oportunidad que
hoy existe.

Volviendo al inicio, creemos que
el paradigma productivo de estos
momentos es hacer mas, sin gastar
mas, eso es o que nos hace elas-
ticos para afrontar cambios, otorga
estabilidad, y también ya no ser es-
pectadores, si no activos protagonis-
tas del cambio que esperamos.

Vinewlo con emphredad
el declor.: Acuerado con
Novara de Grupo
Belindn - ABS

Para continuar entregando valor
al producto ofrecido, ABS y Grupo
Beltran (GB) han firmado un acuerdo
por los animales con genética ABS,
entendiendo ellos, a la geneética
como un valor agregado y determi-
nante de la performance dentro del
Feedlot.

Para terminar de generar un
circulo virtuoso, en el que todos se
articulen y todos ganen, los produc-
tores que entreguen terneros a GB,
obtienen una dosis semen como
rebate en nota de crédito en su
cuenta, para continuar afianzando
los lazos y como premio a la exce-
lencia productiva.

En sintesis, podemos ver que el
valor entregado se traduce en bene-
ficios especificos para cada eslabon
de la cadena:

/ Para el producton.

Ganancia extraordinaria por
animal vendido;

e  (rédito de una dosis por
animal entregado a Grupo
Beltran;

e Eliminacion de gastos de
comercializacion a la venta;

e Fidelizacion del cliente con el
canal de venta.

2 Para el e/zgom’adm

Aumento en la €ficiencia de
conversion de los animales
con genética T14;

Menores tiempos de encierre
Lotes de animales homogeé-
Neos;

Mayor Kg de carne producidos
por hembra con engrasamien-
to Optimo a faena.

3. Para el {1 /ut{wo

e Animales con Buena Infiltra-
cion de grasa;

e Temeza;

e Mayor rinde a faena.

Perioao de [/zcw/z/wg

Faena

Respecto a los resultados observa-
dos, comentaremos a continuacion
varios parametros relevantes que
marcan las diferencias significativas
en encierre y faena, comparando la
performance productiva entre ter-

neros Beef InFocus vs. los terneros
Holando.

Resultados:

e Sanidad: la dptima sanidad y
crianza en el tambo observadas
en los animales permitio que se
expresara todo su potencial genéti-
co tanto en los aumentos de peso y
rinde esperados;

e (Ganancia de peso: durante la
etapa nacimiento hasta ingreso al
Feedlot (aprox 7,5 meses) la ganan-
cia promedio fue de 840 g/dia;

¢ Rinde: El rendimiento promedio
de todos los animales del lote fue de
2,5 puntos superior a los rindes de
similares animales (terneros Holan-
do), que salieron a la venta en el
mismo periodo (agosto);

¢ Tiempo de encierre: en los
machos disminuyd el tiempo en
un 18% vs. los terneros Holando
historicos, para llegar al nivel de
terminacion comercial buscada;
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¢ Machos vs. hembras: para las
hembras, en cambio, el tiempo de
encierre fue mayor debido a que el
bajo nivel de engrasamiento obser-

e Precocidad: la capacidad de
llegar al momento de faena a los
11,7 meses mejoro la eficiencia
de conversion debido a las altas

Eexze,{z‘c@«t eeonomicod

para el productor

El productor obtuvo un diferen-

Andlisis de Condumod en Encienre y Eficiencias BIF
| Alimentacion _|____

vado permitio aumentar los kg a tasas de crecimiento observadas en  cial de entre el 28-30% sobre los Kg MF Total 16.822 Kg MF
faena, llegando al grado de grasa animales jovenes; valores de mercado al momento de RSB Ehail Kg MS
Gptimo comercial y aumentando * Calidad: la calidad de carne con  la venta comparados con terneros ConsMF/Animal/dia 16,51 Kg MF
el rendimiento en 3 puntos. Esto respecto a terneza y sabor estd ase-  Holando Por lo tanto, los beneficios ConsMS/Animal/dia 8,16 Kg MS
representd un aumento del 30% en  gurada, considerando la baja edad de la utilizacion estratégica del Beef EfconvMF 13,05 Kg MF/Kg Carne
kg de carne producidos, respecto de faena, la infiltracion de grasa en  InFocus se hacen extensivos a todos CteonviS 6,45 Kg MS/Kg Came

a las hembras producidas en el
feedlot del mismo rango de peso de
ingreso;

Beef InFocus

el musculo que lo vemos confirmado
en el marmoleo.

Datod de Faena

los eslabones involucrados en el
proceso.

Holando

Kg Ingreso 23978 Kg Ingreso 184

Kg Salida 5% 384 44 Kg Salida 5% 377

Kg Prod 144 67 Kg Prod 193

Estadia 113,22 Estadia 148

ADPV 1,27 ADPV 1,302

KG Came 23557 KG Came 209

Rendimiento 0,59 Rendimiento 0,55

Macho BIF Hembra BIF

R P I [ vwe [ | o | n
Kg Ingreso 2067 1,27 238 a4 K2 Ingreso 139,6 10,65 218 282
KeSalida-5% 413 108 199 24 Kg salido 5% 3728 12,9 ang 470
Kg Prod 172,33 B.88 155 184 iz 1332 41pe £ an
Estadia 127 o 127 127 Estadia 102,12 33,43 =] 127
ADPY 136 892 122 145 s 138 1419 L13 159
KG Carne 217 s05 o= s KG Carme 13233 7,56 214 a9
Pendimionts 06 299 058 0,62 Rendimienta 0,58 02 0,58 0,58
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NOTICIAS
BREVES

 LIVE

HISTORIAS DE EXITO TETF de W edcaln

EN PROGRAMAS DE TETF

DE GRAN ESCALA Durante el segundo semestre de 2021, ABS participd en varios
eventos en linea, como conferencias, webinars, transmisiones de
PARTICIPACION: ventas y otros. En septiembre, el gerente de Cuentas Estratégicas

Globales de ABS, Rodrigo Untura, fue el invitado especial de un
webinar promovido por Sheep Embryo, empresa reconocida en
el sector de la calificacion profesional en el &rea de reproduccion
animal. Transmitido en vivo por Instagram, Rodrigo estuvo acom-

1" /- RODRIGO UNTURA
)™ Gerente de Cuentas
Estratégicas Globales de ABS

8/ SE...EQB!;.?hso pafiado por el CEQ de Sheep Embryo, Dr. Gustavo M.G. Santos,
Dl S para presentar “Historias de éxito en programas de TETF de
: ran escala”.
S 9
{ABS EN

EXPO PRADO 2021!

Expo Prado 202/ ;

ABS también estuvo presente en ferias agricolas durante
el segundo semestre del afio. El stand de ABS Uruguay
formé parte de la feria agricola més grande del pais, Expo
Prado 2021. Durante nueve dias de septiembre, profe-
sionales especializados atendieron a los productores que
asistieron al evento. Los participantes tuvieron acceso a
las mejores soluciones disponibles para la mejora genética
de los rebafios. Expo Prado es realizada por la Asociacion
Rural de Uruguay, la institucion mas antigua del pais en
materia agricola, fundada en 1871.

EXPO
PRADO  Rentabilidad a través
2021 del progreso genético

Uruguay
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Ag-“ 13 /16 SEPTIEMBRE Vm D : ’,

Durante la tercera semana de septiembre, productores en Ar-
gentina, sin salir de casa, tuvieron la oportunidad de participar en
una serie de ofertas especiales. ABS Argentina impulsé la Venta
Digital de Carne. En esta ocasion, los criadores pudieron adqui-
“ rir, a través de la accion digital, las soluciones genéticas mas aser-

1 v il tivas para sus propiedades. Ademas, también tuvieron contacto

0 “ fﬁg\? con representantes de ABS para aclarar dudas sobre los produc-
Invitados Especiales } é\wg o }

CASAMU | oroes tos y servicios ofrecidos.

v 100% VENTA0~sw— unes

Maraton Genélica ABS

2021
El mes de octubre en Colombia estuvo marcado por la
Maraton Genética ABS. A través de las redes sociales,
ABS promovi6 transmisiones en vivo llenas de contenido y
ofertas especiales sobre genética para carne y para leche.
Entre los temas tratados en las vidas se encuentran: la
relacion econdmica entre el tamafio corporal del animal y
la rentabilidad; el uso de toros bien considerados y su im-
pacto econdmico en los rebafios reproductores; estrés por
calor en vacas lecheras y sus efectos en la reproduccion
y Sexcel, tecnologia de punta para el progreso genético.

Maraton Genética
ABS Colombia
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y conozca todos los produttos‘ que

el Lo ABS también estuvo presente en la XXIIl Agroexpo, durante la
] ultima semana de octubre, realizada en el Centro Internacional

: de Negocios y Exposiciones de Bogota, Colombia. La empresa

de biotecnologia presento en la feria todas las novedades en ge-

nética bovina. Ademas, a los participantes también se les ofrecid

. e asesoramiento genético gratuito.

C’ong/zedo Inlernacional

Otro evento realizado en América Latina con la partici-
pacion de ABS fue el Congreso Internacional de Carne y
Proteina Animal, realizado en noviembre, en la ciudad de
Ledn, en Guanajuato, México. La undécima edicion del
evento marc el regreso de las actividades en la ganaderia
mexicana. El stand de ABS fue un espacio de intercam-
bio de informacién, donde los criadores pudieron conocer
todas las novedades en genética para rebafos de carne.

36



